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Titulo del proyecto

Ref.: [Referencia del proyecto]

Propuesta personalizada para:
[Nombre del cliente - Marca]

[Razdn social o fiscal]
[CIF o NIF]
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Introduccién

Informacién sobre el cliente (investigacion sobre el cliente):
[Nombre del cliente - Marca] es una empresa/ un profesional que se dedica a
XXX, con ambito de actuacion XXXX y que desarolla servicios relacionados

con XXXX
jetiv

Tras conversacion/reunion con [Nombre de interlocutor] se han definido las siguientes
metas a lograr:

- Objetivo 1

- Objetivo 2

- Obijetivo 3
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[Presentacion de la propuesta personalizada - Servicios]

Beneficios de la solucion propuesta

[¢, Como le ayudara la solucion propuesta a lograr los objetivos?]

Plan de puesta en marcha

[¢,Qué pasos se darian para desarrollar el proyecto.

Maximo detalle: reuniones necesarias, entregas, post-entrega, etc ... 0jo, todo indicando
fechas y/o duracion de cada fase]

Reunion 1 Semana X - X horas
Obijetivo de la reunion

Fase 1 Semana X - X dias/semanas
Contenido de la fase 1

Fase 2 Semana X - X dias/semanas
Contenido de la fase 2

Fase 3 Semana X - X dias/semanas

Contenido de |la fase 3
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Inversiones

[Resumir todos los pasos de la solucién indicando los puntos clave e importe]

Reunién 1
Puntos clave - X horas XXXX €
Fase 1
Puntos clave - X horas XXXX €
Fase 2
Puntos clave - X horas XX €
Fase 3
Puntos clave - X horas XXXX €
XXXX €
Inversion Solucion:
Puntos clave - X horas totales XXXX €
[Descuentos: ¢ aplica algun descuento? ... por qué?]
Reunion 1
Puntos clave - X horas XXXX €
Fase 1
Puntos clave - X horas XXXX €
Fase 2
Puntos clave - X horas XX €
Fase 3
Puntos clave - X horas XXXX €
XXXX €
Subtotal Solucion:
Puntos clave - X horas totales XXXX €
Descuento aplicado: Motivo del
Descuento
Inversion final:
Puntos clave - X horas totales S

Ejemplo:
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Paohencia motivacional “VENDE.. SIN VENDER"*

3.495,50 &€
Hasta 30 minutos - Grupo 200 perscnas

Briefing con responsahles de [CLIENTE]
Duracién maxima aproximada: 3 horas + 995,00 €
Modalidad: telefonica o videoconferencia

Personalizacien “VEMDE...SIN WENDER"® - Edicién [CLIENTE]

+
Duracion aproximada: 4 horas CEEHU

Tiempo extra dedicade (desplazamientos v atros)

+1,
Ciudad de Madrid - Total de 16 horas Lot

Subtotal Panencia "VENDE... 51 VENDER"* - Edicion [CLIENTE]
Total de 24:30 heras - Grupo 500 personas
+ Briefing anterior 6.685 €
+ Personalizadion edicion [CLIENTE]
+ Dedicacién tiempo extra

Especial
1° Proyecto

Validez de la propuesta

Descuentos a ap\icar:

[Plazo de validez de propuesta y descuentos]
[Generalmente: 30-60-90 dias habiles-naturales]

Forma de pago

[¢ Qué forma de pago se establece?
¢Hay algun adelanto para iniciar el proyecto?
¢ Cual es la via de pago?: transferencia bancaria]

Cancelacion de proyecto

[¢,Qué ocurre si el cliente cancela el proyecto una vez aceptado, reservado agenda, etc
f)

¢ Existe algun tipo de penalizacién o abono a realizar?
Generalmente suele indicarse un 25% o 50% del proyecto]

Aceptacion

Se realiza la aceptacion de la solucion presentada en cuanto a planteamiento e
inversiones:

[Opciodn para clientes — freelances/particulares]
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Firma de [Nombre de cliente]

[Opcidn para clientes — empresa]

Nombre y DNI de la persona Firmay sello de la persona
responsable de [EMPRESA] responsable de [EMPRESA]
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